4. MANTEC

Sdljande konsult

Som séljande konsult uppfyller du, och kan dokumentera, att du fyller nedanstaende krav:

¢ Sannolikt erfarenhet av tjansteforsaljning i ett séljintensivt bolag dar du har arbetat med att na
kvantifierbara mal och resultat.

e Resultatinriktad med formagan att vara en skicklig forhandlare

e Malinriktad, sjalvgaende, utatriktad, positiv, initiativrik, lagspelare och att lita pa.

e Eftergymnasial utbildning ar 6nskvért inom marknad/ salj.

Som séljande konsult bestar arbetsuppgifterna enligt nedanstaende:

e Bearbeta foretag inom segmenten stora och medelstora foretag inom olika branscher inom
Stockholm med omnejd. Till ditt stod har du erfarna ledar- och séljkonsulter som stottar dig i
saljprocessen.

Vi soker medarbetare med 5-7 ars erfarenhet av forsaljning.

Som saljande konsult maste du snabbt kunna skapa och utvardera olika I6sningsalternativ inom sélj och
ledarutveckling. Du tycker om att arbeta malinriktat och systematiskt och se snabba och konkreta
resultat av ditt arbete.

Du maste kunna sélja in dina idéer och I6sningar till uppdragsgivaren, vilket betyder att verbal och social
kompetens ar grundlaggande egenskaper hos var(a) kandidat(er).

Da vi alltid arbetar i team, faster vi stor vikt vid din formaga att samarbeta med och entusiasmera
dina kollegor och uppdragsgivare.

”Brinner du” for den typ av fordndringsarbete som vi utfér sa ta kontakt, &ven om du inte till fullo
uppfyller alla stallda 6nskemal.

Vi har dessvdrre mycket begransade resurser att besvara telefonsamtal. En mer detaljerad beskrivning
av tjansterna, och var(a) profilonskemal finns pa www.mantec.eu. Vi ar dock mycket vana att lasa
ansokningshandlingar, och ber sékanden skriva “to the point” — vilket vi ocksa efterstravar i vart arbete.

Ansodkan och CV skickas till recruitment.hr@mantec.eu eller till Mantec AB, Vadursgatan 6, 412 50
Goteborg snarast. Ansékan bér rymmas pa en Ad-sida. CV systematiseras i omvand kronologisk ordning
och bor rymmas pa tva A4-sidor.

Mantec Sales Innovation ingdr i Mantec-gruppen. Mantec dr ett skandinaviskt verksamhetskonsultbolag som
hjdlper skandinaviska féretag och deras utlindska dotterbolag att med ett processorienterat synsdtt, forbdttra sin
lbnsamhet genom att analysera, féresld och sedan framfér allt genomféra produktivitets- och
I6nsamhetsférbdttrande Gtgdrdsprogram. Mantec Sales Innovation jobbar specifikt med intdkts- och lénsamhets
optimerade insatser for sina klienter. Vi finns idag representerade i Géteborg, Képenhamn, Helsingfors, Stockholm,
Oslo, London, Frankfurt, Warszawa, Kuala Lumpur och Jakarta. Efterfragan pa vdra tjdnster vixer kraftigt och vi
har behov av att anstdlla fler séljande konsulter med omgdende startdatum.



